
N°
Nombre de la Institución

I Apellido y Nombre

II Nombre del Grupo:

III Edad:

IV Estado Civil: Casada Soltera
Separada Viuda

V Nivel educativo alcanzado
Primario

EGB
Secundario

Polimodal
Terciario

Universitario

VI ¿Realizó un curso de capacitación los últimos 12 meses?
si asiste

asistió y terminó
asistió pero abondonó

nunca asistió

Cuestionario 

Incomp.Compl.
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VII Cantidad de hijos: mujeres varones

VIII Cantidad de hijos en edad escolar

IX Cantidad de hijos escolarizados

X ¿Es jefa de hogar? SI
NO

XI ¿Recibe algún subsidio del gobierno?     SI
NO

XII ¿Cuántas personas viven en su casa?

XIII ¿Cuántas habitaciones tiene la vivienda?

2



1

2 ¿Le resultó fácil acceder a un crédito? SI
NO

3 Fecha en que recibió el crédito

4 ¿De cuánto fue el monto del crédito (último)?

5 DESCRIBA LA ACTIVIDAD A LA QUE SE DEDICA (a partir del crédito):

6 ¿Hace cuánto se dedica a esa actividad?

¿Cuáles fueron las razones para recurrir a un crédito?

1

3

2
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Menos de 6 meses Entre 1 y 5 años
Entre 6 meses y 1 año Más de 5 años

7 ¿El lugar donde realiza sus actividades es:
Propio
Alquilado
Prestado
Otro

8 ¿Qué produce? Bienes
Servicios

9 Descripción de los productos o servicios principales

1. Producto/Mercadería

2. Producto/Mercadería

3. Producto/Mercadería
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10
en el barrio

en centros comerciales u otros negocios
otros, cuáles?

11

11.1 Ventas en la última semana Cantidad
$

11.2 Ventas en el último mes Cantidad
$

12

12.1 Compras en la última semana Cantidad

$

12.2 Compras en el último mes Cantidad

$

13

13.1
$

¿Dónde vende los productos o servicios?

INSUMOS

EXCEDENTE

¿Cuánto retiró para su consumo personal durante el mes 
pasado?

VENTAS
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13.2 SI $
NO

14.1 ¿Compró con el crédito? SI
NO

14.2¿Compró con lo ganado de su actividad? SI
NO

15

15.1. ¿Qué le falta para poder ganar más en su actividad? (se puede marcar más de una opción)

Conocimientos técnicos
Saber administrar y vender mejor

Dar créditos a sus clientes
Más maquinarias

Contactarse con nuevos clientes
Un crédito mayor para comprar más insumos

¿Pudo ahorrar?

MAQUINAS Y/O HERRAMIENTAS

NECESIDADES
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16

Mayores ingresos
Menores ingresos

Mayor posibilidad de acceso a ciertos bienes
Mejor calidad de vida 

Mayor autonomía e independencia
Mayor confianza y valoración en sí mismo

otro, cuál?

FECHA DE REALIZACION DE LA ENCUESTA

OBSERVACIONES:

¿Qué cambió en su vida por adquirir un crédito? (se puede marcar más de una opción)
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NOMBRE DEL PASANTE
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